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Alternativen zum
Hausbankdarlehen

Forderungsfinanzierung und Rating fiir den Mittelstand

Mangelnde Liquiditatist ein hdaufiges Problem klei-
ner und mittlerer Unternehmen (KMU). Gerade
deshalb kann die zuriickhaltende bis restriktive
Kreditpolitik vieler Kreditinstitute eine positive
Entwicklung bremsen oder sogar zuriickfahren.
Auch die restriktivere Zeichnungspolitik der Kre-
ditversicherer bel bestimmten Branchen kann fur
Unternehmen sowohl als Besteller als auch als
Lieferant zum Problem werden. Gerade der Mit-
telstand ist sehrviel starker auf Fremdmittel ange-
wiesen als GrolRunternehmen. Ein Teufelskreis.

Dennoch stehen auch dem Mittelstand verschie-
dene Instrumente zur Verfiigung, um neben dem
klassischen Hausbankdarlehen zuséatzliches Ka-
pital und damit Liquiditat zu sichern. Mezzanine-
Kapital, Beteiligungs- und Venture-Kapital sind als
strategische Ubergangsldsung interessant, oder
die etablierten Kreditsubstiute wie Leasing, Dis-
tribution Financing und Forderungsfinanzierung.
Schliel3lich kannen Avalalternativen bei Unterneh-
men zusatzliche Kreditlinien freilegen und damit
mehr Spielraum fir Investitionen eroffnen.

Forderungsfinanzierung

Factoring als umfassende kurzfristige Forde-
rungsfinanzierung hat aber auch einen willkom-
menen Effekt beim Unternehmensrating:

1. Durch ein Factoringverfahren wird ein positi-
ves Bonitdtstestat markiert, da der Factor die
Kreditwirdigkeit des Kunden prift: Ein glinsti-
ges Rating ist demzufolge Vorraussetzung fiir
das Verfahren.

2. Mitder Verwendung der zusatzlichen Liquidi-
tat zur Reduzierung der Bilanzposition ,.(Bank)
Verbindlichkeiten” oder , Kreditoren” konnen
mehrere Kennzahlen verbessert werden. Ge-
rade im Hinblick auf die ,,objektiven™ Bewer-
tungskriterien der Banken durch Basel || wer-
den hierdurch aber insgesamt auch weitere
Fremdmittel giinstiger (etwa Verhesserung
der Zinsmarge).
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|dealerweise nutzt das Unternehmen die zu-
satzliche Liquiditat zur Optimierung der Bilanz
und des Finanzstatus. Sofern fiir die Strategie
des Unternehmens vorrangig auf den Jahres-
abschlusszahlen zielt, kann schlieBlich auch ein
voriibergehendes Stichtagsverfahren geprift
werden. Dabei i1st steuer- und handelsrechtlich
anerkannt, dass zumindest ein dreimonatiger
Zeitraum eines regresslosen Forderungsverkaufs
stattfinden muss.

Zur Auswahlund Beurteilung der vielféaltigen Va-
rianten und des breiten Anbietermarkts, greifen
die Entscheider kleiner und mittlerer Unterneh-
men in der Regel auf die Unterstiitzung von un-
abhangigen Spezialisten zuriick, die einen breiten
Facher an Optionen nutzen, die realisierbaren
Modelle analysieren und auf die jeweiligen Er-
fordernisse lhrer Mandanten anpassen.

Geeignete Instrumente zur Finanzierung

Mezzanine-Kapital

Beteiligungskapital/
Venture capital

Kredite, lang-/
kurzfristig (Banken)

Factoring
ABF/L
ABS

N

Kredgtuersicheru ng+
Zessionskredit

Forfaitierung {v)

Kapitalmarkt, Aktien,
Anleihen

Leasing

o T R )

N

Gesellschafterdarlehen

36 | 37



